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¿ Por qué se adelantan
Acuerdo Comerciales?

•Buscar el mejor acceso a las 
exportaciones de bienes y 
servicios de Colombia

•Evitar que las exportaciones 
colombianas sean 
desplazadas en terceros 
mercados

•Penetrar mercados altamente 
protegidos

•Integrarse con socios 
naturales

•Fortalecer los lazos políticos 
con países amigos

•Incrementar la competitividad 
del aparato productivo 

•Generar empleos estables  

•Mejorar la calidad de vida de 
la población y aumentar su 
bienestar

•Contribuir al desarrollo
sostenido del país 



Acuerdos  Comerciales 
de Colombia

Acuerdos Vigentes

• Comunidad Andina: Bolivia,  
Ecuador, Perú
• G-2: México
• Mercosur: Argentina, Brasil, 
Uruguay y Paraguay
• ALADI: Chile, Cuba, Países 
de Centroamérica y del 
Caribe

Acuerdos Negociados

• Estados Unidos
• Chile
• Triangulo Norte
• Canadá
• Efta

A futuro…..

•República Dominicana 
•Corea del Sur
•Japón

Negociaciones en Proceso

• Unión Europea
• Profundización con México
•Profundización Mercosur en    
servicios



El proceso de la construcción de la posición nacional en la 
negociación es transparente e incluyente.

• Se siguen  las directrices del Decreto 4712 de 2007 por el cual 
se reglamentan aspectos procedimentales de las negociaciones, 
en aspectos tales como la conformación del equipo negociador, 
construcción de la posición negociadora, participación de la 
sociedad civil y transparencia, entre otros. 

Instancias y mecanismos de interacción
• Reuniones previas a cada ronda por mesas temáticas: preparación y 

concertación de posiciones.
• Reuniones posteriores a cada ronda: evaluación y seguimiento.
• Cuarto de al lado: acompañamiento permanente de sociedad civil y sector 

privado en cada ronda de negociación.
• Reuniones con la Comisión de Seguimiento del Congreso.
• Mantenimiento de espacios para representantes sindicales.
• Convocatorias especiales para Grupos Étnicos: Indígenas y Comunidades 

Afrocolombianas.
• Información  a las entidades territoriales (Departamentos y Municipios).  

Construcción de la posición nacional



La negociación con la Unión Europea



Acuerdo Comercial con  
la  Unión Europea

Permite el acceso estable y predecible a:
• 27 Estados Miembros

• 500 millones de habitantes

• PIB percápita: US$ 37,194 (2008)

• Política comercial armonizada
• Arancel Externo Común, 

• Libre Circulación de Personas, Bienes, Servicios y 
Capital  



La UE es el primer exportador mundial de bienes y 
ocupa la segunda posición en las importaciones 

mundiales

La Unión Europea en cifras

Fuente: Organización Mundial del Comercio –World Trade Statistics 2008

Participación en el total de exportaciones de bienes (%)  -2007

Unión Europea 
(27); 16,4

Japón ; 6,9

Canadá; 4,1

Estados Unidos; 
11,3

China; 11,8

Participación en el total de importaciones de bienes (%)  -2007

Unión Europea 
(27); 18,4

China; 9

Japón ; 5,8

Canadá; 3,7

Estados Unidos
19



Principales socios de la Unión Europa  (mercancías)

País 
Participación % en 
las exportaciones

Estados Unidos 21,1
Suiza 7,6
Federación Rusa 7,2
China 5,8
Turquía 4,2

Principales países destino de las 
exportaciones

Fuente: Organización Mundial del Comercio

País 
Participación % en 
las importaciones

China 16,2
Estados Unidos 12,7
Federación Rusa 10,1
Suiza 5,5
Japón 5,5

Principales países de origen de las 
importaciones

La Unión Europea en cifras

Productos Exportaciones Importaciones

Manufacturas 82,8 60,8

Combustibles y 
productos de minería 7,6 29,1
Productos Agrícolas 6,4 7,7

Comercio Exterior de la UE según Sector (%)



La Unión Europea en cifras -
Servicios

Ocupa el primer lugar en importaciones y exportaciones de 
servicios: representa el 28% del total de exportaciones de 
servicios en el mundo, y el 24% de las importaciones.

Exportaciones 
(US$millones) 667.163                  
Importaciones 
(US$millones) 544.899                  
Variación % 2007 
(impo-expo) 20%

Comercio de Servicios 2007

Participación en el total de comercio de servicios (%)

Unión Europea; 
25,9

Japón; 5,8

China; 5,2
Corea del Sur; 3

Estados Unidos; 
18,1

Fuente: Organización Mundial del Comercio -Eurostat



Comercio creciente de 
Colombia con la UE

Balanza Comercial de Colombia con la UE
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Fuente: Dane – Dian. Elaborado por MCIT 



Comercio de bienes de Colombia 
con la UE
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La Unión Europea representa 
aproximadamente el 26% del total de la 

inversión que Colombia ha recibido 

Fuente: Banco de la República Subgerencia de Asuntos Económicos

Inversión Extranjera Directa de la UE en Colombia 
-Flujo Neto de inversión (Millones US$)
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Acuerdo Comercial con la 
Unión Europea

Características Básicas: 

El esquema flexible: los países andinos expresarán  
sus intereses y sensibilidades; es un único acuerdo 
multipartes que tiene en cuenta esas situaciones.

Los compromisos que se asuman, deberán ser 
ambiciosos, completos, equilibrados y compatible 
con la OMC.

Se negociaran compromisos en todas las áreas y 
cuando sea relevante, se considerará el Trato 
Especial y Diferenciado y la  asimetría a favor de los 
países andinos. 



Estado Actual de la Negociación del
Acuerdo Comercial entre 

Colombia, Ecuador y Perú con 
la Unión Europea



Asistencia técnica y Fortalecimiento de 
Capacidades Comerciales

•Capítulo cerrado en el nuevo esquema de negociación con la 
Unión Europea

•Impulso a iniciativas al desarrollo económico sostenible con 
énfasis en las pequeñas y medianas empresas

•Mayor aprovechamiento de los mecanismos existentes de 
cooperación y facilitando el acceso de todos los sectores 
productivos

•Reorientación de la cooperación hacia temas relacionados 
con el comercio
• Definición del funcionamiento y Competencias del Comité
Conjunto en relación con la Cooperación prevista en este 
Capítulo



Compras Públicas

• Colombia logró el mejor acceso que Unión Europea ha otorgado a terceros 
países:

– Contratación por 377 mil millones de Euros en 2008
– Acceso a todas las entidades europeas del nivel central, subcentral, empresas y 

entidades independientes, de los 27 países miembros y de la Comisión
– Compras en bienes, servicios de construcción, servicios con relevancia del comercio 

transfronterizo y productos agropecuarios
– Inclusión del programa “Food Distribution programme for the Most Deprived Persons

of the Community”, que realizó compras por 300 millones de euros en 2008 
principalmente mediante licitaciones públicas.

– Acceso a los sectores de gas domiciliario, trenes y telecomunicaciones, que no están 
incluidos en ningún otro acuerdo suscrito por la Unión Europea, sumándose a los 
sectores donde ya se tenía una oferta (agua potable, electricidad, transporte urbano, 
aeropuertos, y puertos)

• En PYMES, se mantuvo el umbral, pero se amplió el margen de preferencia de 
US$125mil a US$200mil.



Acceso a mercancías

• El objetivo es lograr acceso real y efectivo para los todos los bienes 
colombianos,  buscando mejorar y ampliar las condiciones actuales 
de los productos nacionales. Adicionalmente, los programas de 
liberación ofrecido por Colombia tienen en cuenta las características 
del aparato productivo nacional. 

• En Reglas de Origen se pretenden requisitos acordes con la 
estructura productiva colombiana y es de interés lograr acumulación 
de materias primas bajo un esquema similar al del SGP plus en los 
productos de la pesca y acuacultura, textil - confecciones, siderurgia 
y automotor

• Las disposiciones que se acuerden en materias aduaneras y 
medidas sanitarias y fitosanitarias, normas y reglamentos 
técnicos, defensa comercial, deberán facilitar y garantizar el 
acceso real de las exportaciones colombianas al mercado de la 
Unión Europea y apoyar la modernización de nuestras instituciones. 



Establecimiento y servicios

• Servicios postales logró acuerdo total 

• Entrada temporal de personas con fines comerciales, hubo 
acuerdo respecto de la cobertura de las categorías de 
personas que cubrirá este capitulo: personal clave,  
practicantes graduados, vendedores de servicios 
comerciales, proveedores de servicios contractuales y 
profesionales independientes. 

• La UE aceptó para “proveedores contractuales” una lista de 
9 sectores o actividades cubiertas por dicha categoría, de los 
43 sectores que están siendo solicitados por Colombia. 

• Se acordó cláusula que define el ámbito de aplicación de 
este acuerdo y el de los Acuerdos Bilaterales de Inversión



Temas transversales

• Buscando promover un comercio que contribuya efectivamente al 
desarrollo sostenible integral, en las dimensiones económicas, 
laborales y ambientales, se acordó casi en su totalidad el mecanismo 
institucional del capítulo que define espacios de participación de la 
sociedad civil.

•Además, las Partes se comprometen a aplicar las leyes nacionales 
que desarrollan los principios y derechos fundamentales de la OIT, 
ciertos AMUMAS de los cuales somos parte y el reconocimiento de la 
importancia de la conservación, el uso sostenible de la biodiversidad y 
la distribución justa de beneficios.



Temas Transversales

• En propiedad intelectual se busca la protección de los 
derechos de creadores e inventores preservando aspectos 
fundamentales como el acceso a los medicamentos, la salud 
pública.

• La protección y respeto de la biodiversidad y de los 
conocimientos tradicionales, fomentando también la 
transferencia de tecnología. 

• Los avances en dichas materias aún quedan pendientes de 
acuerdo definitivo. 



Temas Transversales

• En materia de Política de Competencia se lograron 
acuerdos en la mayor parte del capítulo, incluyendo 
componentes de cooperación. Se seguirán desarrollando  
trabajos orientados a concluir los temas de concentraciones 
y monopolios y empresas del estado

• El grupo continua su labor para establecer un mecanismo de 
solución de controversias accesible que permita   prevenir 
o dirimir las controversias entre las Partes de manera ágil y 
eficaz, con reglas claras y transparentes, y que otorguen 
seguridad jurídica a los agentes económicos.



Negociación Comercial  
con la Unión Europea


