AYUDA DE MEMORIA

MESA COMERCIO Y DESARROLLO SOSTENIBLE
IV RONDA DE NEGOCIACIONES
- Bogota-Colombia, 15-19 Junio de 2009
... NEGOCIACION CON LA UNION EUROPEA

1) Asistentes:

Colombia

Juan Carlos Sarmiento — Ministerio de Comercio, Industria y Turismo
Ménica De Narvaez - Ministerio de Comercio, Industria y Turismo

Faryde Carlier- Ministerio de Relaciones Exteriores

Giannina Santiago- Ministerio de Ambiente, Vivienda y Desarrollo Territorial
Yadir Salazar — Ministerio de Relaciones Exteriores

Carlos Robles — Ministerio de Agricultura y Desarrollo Rural

Ana Lucia Noguera- Ministerio de la Proteccion Social

Camilo Fernandez de Soto- Ministerio de la Proteccion Social

2) Avances en laronda:

Se lograron avances sustanciales en los articulos 3 (Convenios laborales), 4 (AMUMAS), 6
(Biodiversidad) 12 (Mecanismo institucional y de Monitoreo), 13 (Dialogo con la Sociedad Civil)
y 14 (Consultas Gubernamentales), Articulo XX (comercio de productos pesqueros), quedando
algunas cuestiones pendientes por acordar.

Se discutieron los articulos correspondientes a cambio climético y cooperacion.

Colombia presenté a la UE una propuesta sobre comercio de biocombustibles.

3) Tareas y compromisos:

4)

En cambio climatico la Uniébn Europea enviara a los paises andinos una propuesta de
conformidad con el esquema propuesto en la mesa durante la ronda, el 13 de julio.

Las Partes revisaran sus respectivas propuestas del articulo de cooperacién sobre la base de
los pardmetros discutidos.

Las Partes realizaran una videoconferencia para avanzar en aquellos corchetes sobre los
cuales las Partes manifestaron requerir consultas para definirlos. Habra contactos para definir la
agenda. Las Partes Acordardn una fecha entre el 2 y 8 de julio para llevar a cabo la
videoconferencia.

Colombia y Ecuador enviaran una propuesta sobre comercio de productos forestales el 13 de
julio.

Peru informara en la videoconferencia la posibilidad de presentar una propuesta sobre comercio
de productos forestales.

Objetivos para la proxima ronda:

Lograr un avance definitivo en la construcciéon del texto de negociacion, a partir de los temas que ya
hay entendimiento conceptual y presentar alternativas de propuestas en los casos que no hay
acuerdo.




