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Tratados de Libre Comercio  



Contenido

• Razones del proceso de 
internacionalización. 

• Contexto internacional
• Agenda de Negociaciones.

– Negociación con la Unión Europea
• Consideraciones Finales



¿Para que negociar 
acuerdos comerciales?

•Buscar mejor acceso a las 
exportaciones colombianas

•Integrarse con los socios 
naturales

• Evitar que las exportaciones 
colombianas sean desplazadas 
en terceros mercados

•Penetrar mercados altamente 
protegidos

•Fortalecer los lazos políticos

•Generar ganancias en 
competitividad 

•Generar condiciones estables 
y predecibles para la inversión

•Generar empleo

•Contribuir a incrementar el 
bienestar de la población 
colombiana y a reducir los 
índices de pobreza



Generación de confianza

ConfianzaConfianza
Seguridad desde Seguridad desde 

la democraciala democracia
PolPolííticatica SocialSocial

desdedesde laslas
libertadeslibertades

InversiInversióónn desdedesde la la 
ResponsabilidadResponsabilidad

socialsocial

Estimular la 
producción de más y 
mejor de lo bueno, 
bajo estándares de 

clase mundial 

Impulsar el 
desarrollo de    

sectores nuevos y 
emergentes  de 
clase mundial

9 TLCs para el 
2010, 
garantizando 
acceso 
preferencial a 45 
países

Estrategias

Transformación Productiva Internacionalización

“Confianza Inversionista”



Exportaciones
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Exportaciones de Colombia en enero-
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Acuerdos de integración regional notificados a la OMC y vigentes

Fuente: OMC
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¿Cómo se comporta el 
mundo?



… algunos países son más 
agresivos en la firma de acuerdos comerciales
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Número de TLC vigentes

Nota: Corresponde a Tratados de Libre Comercio, Uniones Aduaneras y Acuerdos de Asociación Económica.
Fuente: SICE, Ministerios de Comercio y Economía, BID, Secretarías de Comercio.
Elaboró Oficina de Estudios Económicos, Mincomercio.
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Exportaciones con y sin 
acuerdos comerciales

Participación (%)

Fuente: Departamento de Estudios e Informaciones, DIRECON Chile, 2007
DANE Colombia 2008
Cálculos: Elaborado por OEE-Mincomercio

 91% 

 9%

Acuerdos vigentes Sin acuerdos

Colombia

29%

71%

Acuerdos vigentes Sin Acuerdo

Chile



Exportaciones con y sin 
acuerdos comerciales

Participación (%)

Fuente: SECOFI-México, 2007
DANE Colombia 2008
Cálculos: Elaborado por OEE-Mincomercio
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Perú

En 2009 entran en vigencia:  

• TLC con Canadá
• TLC con Singapur

Cerró negociaciones con 
– China
– EFTA
– Tailandia

Mantiene negociaciones
abiertas con:

– Corea, México y Unión 
Europea

Hoy tiene acuerdos vigentes 
con:

•Comunidad Andina

• Mercosur

• Estados Unidos  

•Acuerdos de Alcance Parcial 
•México 
•Cuba



Colombia:
Panorama de la integración 

en 2002

México

CAN


